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	Надо
	Почему так есть

	Перетаривание склада. Отдельного крупного склада вообще нет. Перетариваются внутренние склады магазинов. Перетариваются в последнюю очередь, закупщики требуют всё выкладывать в торг. зал. Сначала бардак в зале.
	Занимается площать.

Получается, что не хватает места на полках. Везется больше, чем есть мест на стеллажах.

Связываются деньги.

Да, перетарка уменьшает оборотный капитал

Выходит срок годности

В принципе поставщики работают с возвратами. Все просрочки в большинстве вешаются на персонал магазинов.
	На складе – нормативный запас. 

Его нет. В торгзале нормативный запас100-150%.
Всполнение – только по мере продажи.

Нет. Восполнение отчасти хаотично. Ассортимент четко не определен. Закупщики заказывают частично наугад (не доверяют программе): сгенерированный заказ редактируют в большую или меньшую сторону. Везутся новые СКЮ, когда еще не «вымыты» старые.
	Закупщики не получают или не используют текущую информацию из магазинов

Нет или неверный нормативный запас.

Красные остатки, проблемы с карточками, штрих-кодами. Обратная связь (из магазинов) об ошибках очень слабая.

Также обновляемость ассортимента высока.
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	Перетаривание склада.

Также возможно перетаривание складов магазинов, только предполагается, что это перетаривание будет меньшим.
	Занимается площать.

Магазины заказывают, видя насколько сейчас у них заполнены склады и стеллажи (вышла в зал посмотрела). 

Связываются деньги.

Возможно некоторое разбалансирование оборотки, так как заказы будут не едиными, а отдельными (по мере необходимости конкретных магазинов).
Выходит срок годности.

Здесь со сроками меньше проблем. 1-е: было меньше перетарки. 2-е: не заказывали ходовку, быстрее продавался слабоходовой товар.
	Минимальный запас, покрывающий суточные (недельные – зависит от принятой политики компании или магазина) колебания спроса и возможность выпадения привоза.

Его нет. Некоторый товар был поставлен в феврале, потом в апреле, затем в августе. Поставки раз в неделю-две (зависит от товара). Возможность частичного выпадения из заявки есть.
Колебания спроса есть. Нет четкости где что лежит (соблюдение планограмм). Планограммы трудно держать, потому что пришедший больший заказ сдвигает не только СКЮ, а целые подгруппы.
	1.Ненадёжный поставщик

Большая часть поставщиков оптовики. Лихорадит их – лихорадит нас.

2. Дешевле покупать крупную партию.

Так как склада нет, мы не покупаем крупную партию. Сразу считаем, сколько можем  продать, от этого отталкиваемся.


