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Меморандум конфиденциальности

Этот бизнес-план представляется на рассмотрение на конфиденциальной основе исключительно для принятия решения по финансированию данного проекта и не может быть использован для копирования или каких-либо иных целей, а также передаваться третьим лицам. Принимая, на рассмотрение этот бизнес-план, получатель берет на себя ответственность и гарантирует возврат данной копии инициатору проекта по указанному адресу, если он не намерен участвовать в финансировании проекта

Все данные, оценки, планы, предложения и выводы, приведенные по данному проекту, касающиеся ее потенциальной прибыльности, объемов реализации, расходов, нормы прибыли и будущего ее уровня, основываются  наилучшим образом на согласованных мнениях всего коллектива  участников разработки проекта.

Информация, содержащаяся в данном бизнес-плане, получена из источников, заслуживающих доверия

Резюме

Содержание проекта

Производство тонких микропорошков ( от 1 до 60 мкм ) методом жидкостной седиментации в СССР было сосредоточено и сейчас находится на Украине. В России микропорошки с размером частиц меньше 40 мкм не производятся. Их монопольным поставщиком является Запорожский абразивный комбинат (Украина)

Потребность в микропорошках от 1 до 60 мкм составляет несколько десятков тонн в год (около 30 тонн), основными потребителями выступают машиностроительные предприятия точного приборостроения и подшипниковой промышленности.

В условиях внедрения новых систем качества ( ISO-9000, QS- 9000, FEPA и др.) возникла настоятельная потребность в существенном улучшении технологий обработки поверхностей деталей точных подшипников и ответственных деталей агрегатов автоматики сложных технических систем, при этом наряду с требованиями к их износостойкости значительно повышаются требования к их точностии, и чистоте сопрягаемых поверхностей. 

Технологии производства микропорошков, рассматриваемые в представленном проекте, разработаны на основе использования процесса самораспространя-ющегося высокотемпературного синтеза (СВС), осуществляемого в малоразмерных (10- 20кг) реакторах, микропорошки, полученные при практическом применении этих технологий, обеспечивают выполнение требований, соответствующих новым системам качества. 

Технология СВС основана на сжигании порошковых смесей с целью синтеза тугоплавких высокотвердых соединений: карбидов, нитридов, корундов и др., которые обладают уникальными абразивными и режущими свойствами. 

Эти технологии, включая оборудование, впервые разработаны в России и отличаются от традиционных технологий повышенной производительностью, поскольку до 70 % (вместо 8-10%%) получаемых в реакторах материалов пригодны для производства микропорошков (1- 60 мкм). 

 Создание мелкосерийного производства абразивных СВС-материалов и классифицированных микропорошков объемом до 30 тн в год, а так же инстру-ментов на их основе, сможет  удовлетворить спрос машиностроительных предприятий точного приборостроения и подшипниковых заводов России и ближнего зарубежья. 

Целью  настоящего инвестиционного проекта  является создание (освоение) отечественного рынка классифицированных  микрошлифпорошков путем  организации их производства  (до 30 тн. в год) и удовлетворение потребностей в них. В результате реализации проекта будет освоена потенциальная доля рынка микрошлифпорошков: 

- на рынке России - 100%;  

- на  рынке СНГ до 70 – 80%. 

Таким образом, преимуществом проекта является то, что создаваемое производство микрошлифпорошков будет в России и превзойдет своих конкурентов на Украине (по крайней мере на этапе развития продаж этого продукта на рынке в течение 3-4-х лет).
Освоению рынка и устойчивости проекта от конкурентных факторов будет способствовать возможность формировать цены СВС-микрошлифпорошков до 2-4 раз ниже цен аналогичной зарубежной продукции. Цена продаж микрошлифпорошков по данному проекту при необходимости может быть установлена 10-15 $/кг. 

Конкурент - Запорожский абразивный комбинат (Украина) установил монопольную цену на микропорошки (для марки Т1С) -20 $/кг. Цена на аналогичную продукцию в Европе составляет около 60 $/кг. 

В условиях повышения коммерческих и финансовых рисков принятая в проекте стратегия формирования цены на микрошлифпорошки позволит прогнозировать достаточную устойчивость проекта 

Производство абразивных микропорошков по СВС-технологии организуется высококвалифицированными специалистами Инженерного центра СВС на имеющихся собственных площадях (около1200 кв. м.), включающих участки синтеза, дробления и классификации. ИЦ СВС разрабатывает оборудование и  технологии разделения микрошлифпорошков на  классы, в т.ч. методами гидроклассификации (от 14 до 63 мкм) и седиментации (от 0 до 14 мкм), осуществляет производство и поставки промышленности  малых партий абразивных порошковю Произведено и реализовано промышленности более 5 тн неклассифицированных абразивных порошков, синтезированных по СВС-технологии. 

Основные финансовые показатели проекта 

Инвестируемые средства,  USD
40000

Собственные средства, USD
16772

Окупаемость, лет
1,5

Чистая приведенная стоимость (NPV), USD
79466

Внутренняя норма доходности (IRR), %
92

Средняя рентабельность продаж, %
13,8

Требуемые инвестиции

Для завершения создания участка по гидроклассификации тонких микропорошков потребуются  привлечение инвестиций в объеме 40 000 USD.
Предполагаемая форма участия инвестора:

· предоставление займа на взаимоприемлемых  условиях,

· другие взаимоприемлемые формы участия.

Участие инвестора в прибыли:

· инвестору предоставляется для реализации доля выпущенной продукции - до 20 % на срок 3 года  по действующим ценам рынка микропорошков 

·  возможно предоставление инвестору доли дохода от объема продаж, либо доли от объема полученной прибыли.

· возможны другие формы участия.

Предполагаемые источники инвестиций
· Средства предприятий  - потребителей продукции - 70% инвестиций

· Бюджетные средства, выделяемые в рамках региональной научно-технической программы "Развитие научно- технического и инновационного потенциала Самарской области: 2001-2005 г.г." - 30% инвестиций

· Грант конкурса "Инновации- рыночный продукт" 40 000 USD.

Сведения о разработчике
Разработчик - Научно-исследовательская часть Самарского государственного технического университета, Инженерный центр самораспространяющегося высокотемпературного синтеза (ИЦ СВС) 

443100, Самара, ул. Молодогвардейская, 141..Тел. 007 42-28-89. Факс 007 (8462 ) 32-42-35,  Е-mail -mvm@sstu.edu.ru

Директор ИЦ СВС- профессор Амосов Александр Петрович

Управленческий персонал

Руководитель проекта - Макаренко Александр Григорьевич, начальник сектора фильтрационной технологии ИЦ СВС,  кандидат технических наук. Общий стаж работы 20 лет, в 1982-2000 гг. принимал участие в качестве ответственного исполнителя и научного руководителя в выполнении госбюджетных и  инновационных научно-исследовательских проектов по программам «Конверсия и высокие технологии», «Надежность конструкций»; ГНТП «Наукоемкие технологии», межвузовской комплексной НТП «Поисковые и прикладные  исследования высшей школы в  приоритетных  направлениях  науки  и техники», региональным программам «Конверсия Самары» и «Развитие научного и технологического потенциала Самарской области». В последние 4 года занимается предпринимательской деятельностью по разработке, внедрению и организации производства наукоемкой продукции. 

Технический директор проекта Самборук Анатолий Романович, начальник сектора СВС-производства ИЦ СВС, кандидат технических наук. Общий стаж работы 26 лет. Участвовал в разработке и мелкосерийном производстве СВС - порошков.

Под его руководством разработаны комплекты документов на технологические процессы на производство абразивных микропорошков и технические условия на продукцию.

 Является автором 21  изобретения, опубликовал более чем 60 научных работах. Результаты подтверждены актами внедрения на промышленных предприятиях. В последние 4 года занимается предпринимательской деятельностью по разработке, внедрению и организации производства наукоемкой продукции.

История и направления деятельности
Инженерный центр СВС (ИЦ СВС) был организован в 1989 году по приказу Министра высшего образования России, деятельность ИЦ СВС направлена на исследования и разработки новых высокоэффективых технологий, основанных на процессе СВС - самораспространяющегося высокотемпературного синтеза. Технологии и продукты на основе СВС это комплекс новых порошковых ресурсосберегающих технологий получения тугоплавких соединений (карбидов, боридов, нитридов и т.д.) через сжигание порошков. В отличие от технологии традиционной порошковой металлургии здесь не используется внешний нагрев, так как процесс образования целевых продуктов протекает за счет собственного высокотемпературного нагрева реакционной массы в волне горения теплом экзотермических реакций. Температура синтеза для различных систем лежит в пределах от 1800 до 3500(C Это позволяет экономить значительное количество электроэнергии, а кроме того, вместо сложного и громоздкого оборудования нагревательных печей порошковой металлургии в технологии СВС используются простые и небольшие реакторы СВС.

В настоящее время в ИЦ СВС научные и прикладные исследования проводятся по пяти основным направлениям. 

1. Азидная технология СВС основана на использовании азида натрия как твердого азотирующего реагента вместо газообразного азота. Это устраняет фильтрационные затруднения при получении порошков нитридов и карбонитридов и обеспечивает их высокое качество.

2. Фильтрационная СВС-технология, в которой реагирующие и примесные газы фильтруются в процессе горения через пористую среду. При этом снижается давление газов в СВС реакторе, процесс синтеза становится более безопасным. Кроме этого, фильтрационная технология СВС позволяет использовать в исходной шихте металлические отходы (стружку, опилки, шламы и т д.). При этом получаются высокопористые и легкоизмельчаемые продукты синтеза - индивидуальные и композиционные тугоплавкие соединения.

3. СВС- прессование. В этой технологии процесс синтеза в режиме горения твердых материалов и сплавов совмещен с процессом их силового уплотнения. Уплотнение осуществляется в тот момент, когда материал находится в пластичном состоянии. В рамках работ по данному направлению разрабатывается математическая модель СВС-прессования и создаются оптимальные технологические и инструментальные приемы получения высокоточных заготовок из твердых синтетических сплавов. 


4. Исследования и разработка новых способов получения СВС - лигатур для производства алюминиевых сплавов. В основе этих направления лежит проведение процесса объемного СВС в расплаве алюминия при введении в него шихты специального состава. Таким способом получены лигатуры Al-Ti, Al-Zr,

 Al-Ti-B, микроструктура которых включает частицы интерметаллидов размером от. 3 до 30 мкм, равномерно распределенные в алюминиевой матрице.
5.  Внедрение абразивных СВС порошков для производства высокоэффективного и недорогого шлифовального инструмента различного назначения.

6.  Исследования и разработка новых пиротехнических составов, режимов и устройств для их сжигания с целью получения низкотемпературных газов, цветных декоративных эффектов и термитной сварки.


Результаты научной деятельности коллектива центра регулярно публикуются и докладываются на международных симпозиумах по СВС.


В настоящее время по вышеперечисленным направления в ИЦ СВС работают более 20 высококвалифицированных специалистов, из которых 3 доктора и 5 кандидатов наук. Центр располагает пятью оснащенными лабораториями и опытно-промышленным производством ( общая площадь более 2000 м2 ).


Специалисты ИЦ наладили тесные контакты с партнерами как в России, так и за рубежом. Тесные научные связи установлены с академическими институтами - ИСМ РАН, ФИАН и т д. Разработки Центра внедряются на крупных предприятиях металлургии («САМЕКО», Самара), автомобильной промышленности (АО АвтоВАЗ, Тольятти), авиационной промышленности (АО «АВИАКОР», Самара), подшипниковых заводах России и т.д. Среди зарубежных партнеров Центра - International Advanced Recearch Center for Powder Metallurgy and New Materials, Hyderabad (India), Северо - западный политехнический университет, 

г.Сиань (КНР).
Продукты

Описание Продукции

Абразивные СВС-микрошлифпорошки и инструменты на их основе предна-значены для окончательной обработки (доводка, притирка, суперфиниширова-ние, хонингование, полирование) различных деталей подшипников, топливной аппаратуры автомобильных и тракторных двигателей, точных деталей приборов автоматики и т.п.. Тонкие микропорошки из СВС-материалов имеют повышенную микротвердость и режущую способность по сравнению с традиционными (электро-корундами, карбидом кремния и др.) конкурируют с карбидом бора и эльбором. 

Конкурентные Сравнения

Абразивные материалы марки СВС имеют преимущества перед традиционными абразивами. Например, применение паст карбида титана марки СВС вместо алмазосодержащих  паст при обработке  металлов позволяет в 1,5-2 раза увеличить производительность труда, повысить на 1-2 класса чистоту поверх-ности, в 1,5 раза износостойкость деталей. 

Технология

Процесс получения абразивных микропорошков состоит из трех стадий

1 - получение тугоплавких абразивных материалов методом СВС, 

2 - дробление  полученных продуктов и получение неклассифицированных порошков 

3 - производства классифицированных микропорошков методом жидкостной седиментации
Более подробная информация изложена в книге 1 "Научно- техническое описание проекта" и в разделе " История и направления деятельности" данной книги.
Состояние отрасли и рынка

Анализ состояния отрасли

Из-за влияния политических и экономических факторов прошедшего десятилетия в России традиционное крупнотоннажное производство абразивных материалов, основанное на больших мощностях и рентабельное только при очень большом выпуске продукции (несколько тысяч тонн в год), попало в кризисное положение из-за резкого падения спроса.

Вторая сторона кризисного положения заключается в том, что производство всех тонких микрошлифпорошков 1-10 мкм и большинство микрошлифпорошков 10-63 мкм, специальное оборудование и технологии разделения микропорошков на фракции (классифицирование) сосредоточены на Украине. 

До сих пор в России нет производства классифицированных микропорошков с размером менее 14 мкм (тонких классифицированных микропорошков).

По мере оживления промышленного производства в условиях внедрения новых систем качества ( ISO-9000, QS- 9000, FEPA и др.) возникла настоятельная потребность в существенном улучшении технологий обработки поверхностей деталей точных подшипников и ответственных деталей агрегатов автоматики сложных технических систем, при этом наряду с требованиями к их износостой-кости значительно повышаются требования к их точности и чистоте сопрягаемых поверхностей
Удовлетворение этой потребности возможно путем создания мелкосерийного производства (объемом до 30 тн в год) абразивных СВС-материалов и классифици-рованных микрошлифпорошков, а так же инструментов на их основе, что позволит обеспечить подшипниковые и машиностроительные заводы России и ближнего зарубежья. Кроме того, создаваемое производство за счет более глубокой технологической переработки полученного абразивного порошка будет способно изготавливать высококачественные абразивные инстру-менты (пасты, шкурки, бруски, круги и др.), способные конкурировать не только на отечественном, но и на зарубежном рынке. 
Cостояние рынка

Оценка состояния рынка в данном бизнес-плане проводится на примере потреб-ности подшипникового производства, являющегося основным потребителем классифицированных микропорошков на отечественном и зарубежном рынках. 

Поэтом  состояние и объемы производства подшипников в основном определяют  емкость рынка абразивных микропорошков и инструментов на их основе.

Рынок России и СНГ


По данным журнала «Практический маркетинг» объем производства в России подшипников качения в 1999 г. составил 200 млн. шт. (108% к объемам производства 1988 г). Объем продаж этого вида продукции машиностроения в России за в 1998 году - 130 млн. шт.  Прогнозируется ежегодное увеличение производства и реализации подшипников на 80-100 млн. шт. Подшипниковая промышленность России,  которая состоит из 15 крупных  заводов, сумела удержать в перестроечный период конкурентоспособность на мировом рынке подшипников, обеспечив Россию более чем 100 миллионами USD дохода в год от экспорта, в то же самое время полностью удовлетворяя внутренние потребности.

Для противостояния антидемпинговой политике стран -экспортеров подшипников  в 1999 году российскими производителями подшипников и их партнерами из СНГ был создан международный концерн «Подшипники». Это позволило повысить долю экспортируемой продукции с 25% до 40%. В настоящее время недорогие и высококачественные подшипники концерна импортируют США, Германия, Франция, Бразилия, Аргентина, Египет, Сингапур, Индия, и т.д

Объем выпуска продукции предприятиями международного концерна  «Подшипники» в 2000 г. (тыс.руб.)

2000 г

Концерн «Подшипники»
5170759,1

Россия
3601232,3

ОАО "Мосоквский подшипник"
788812,0

ОАО "ГПЗ-2", Москва
84828,0

ОАО "Саратовский подшипниковый заводt"
403313,0

ЗАО "Завод специальных подшипников", Самара
192675,0

ЗАО "Завод миниатюрных подшипников", Самара
58832,4

ЗАО "Самарский РПЗ"
1747,0

ОАО "ROLTOM",Томск
158259,9

ОАО "Уральский подшипниковый завод", Екат-бург 
23070,8

ОАО "Десятый подшипниковый завод", Ростов н/Д
244580,0

ОАО "Ижевский подшипниковй завод"
101912,0

ОАО "Прокопьевский подшипниковый завод",
51747,0

ЗАО "Волжский подшипниковый завод"
458584,8

ОАО "АПЗ-20", Курск
322984,0

ЗАО "Вологодский подшипниковый завод"
704541,2

ЗАО "Пензенский подшипниковый завод"
1031,2

ОАО "Казанский подшипниковый завод "
3081,0

ОАО "Подшипник", Лукьянов
1233,0

Украина
616902,1

АО "ХарП", Харьков
373030,0

ОАО "Гневинский подшипниковый завод"
30363,8

ОАО "Винницкий подшипниковый завод"
95026,3

ОАО "Lutzk Bearing Plant"
145809,0

Белоруссия
684309,0

"Минский подшипниковый завод"
665691,0

"Гомельский подшипниковый завод"
  18618,0

Казахстан
261099,2

ЗАО "Степногорский подшипниковый завод"
261099,2

Узбекистан
7216,5

ОАО "Подшипник", Ахунбабаев
7216,5

Мировой рынок

Согласно прогнозу американской исследовательской компании "Freedonia Group Inc.", ожидаемое в ближайшие годы оживление экономики в Юго-Восточной Азии приведет к значительному расширению мировых продаж подшипников качения. Они увеличатся с 30 млрд. долл. В 1998 г. до 57,2 млрд. в 2008 г., т.е. почти удвоятся.

Проведенное прогнозирование свидетельствует, что  в 2008 году,  доля Азиатско- Тихоокеанского Региона (АТР) в мировом производстве подшипников должна возрасти на 37 % -40 %  по отношению к  1998 году.

Относительно половины всех подшипников, которые изготовлены в настоящее время, идет для использования в индустриальном оборудовании, и другая половина идет для транспортных средств (автомобили,  железнодорожный транспорт, самолеты).

Ведущие изготовители - "SKF" (Швеция), "NSK" (Япония), " FAG Kugelfischer " (Германия) и "Timken" (США). В последние 10 годах эти компании значительно увеличили реализацию своей продукции в АТР несмотря на то, что экономический кризис 1997 – 1998 гг.  принес им большие потери.

Однако, в настоящее время спрос на  подшипники в АТР постепенно возрастает: в 2008 продажи в регионе прогнозируются в объеме 23,3 миллиардов $ против 11 миллиардов $ в 1998. Для Северной Америки эти числа - 14 и 7,9 миллиардов $, и для Западной Европы - 12 и 7,1 миллиардов $.

Значительное увеличение ожидается в Китае - от 2,6 миллиардов $ в от 1998 до 7,2 миллиардов $ в 2008.

Изготовители работают над улучшением качества товаров и тратят намного больше средств для развития и исследований. Результат – значительное увеличение долговечности подшипников.

Анализ показывает, что ведущие изготовители автомобилей вместе с  производителями подшипников работают в этом направлении, т.к. качество подшипников сильно сказывается на экономии топлива  и удобстве автомобилей.

Производство подшипников качения в мире1) (миллионов долларов $)

PRIVATE

1989
1993
1998
20032)
20082)

Всего
20237
22003
29555
40925
57200

США, Канада, Мексика
5321
5595
7890
10450
13950

Латинская Америка3)
492
638
975
1475
2250

Западная Европа
5302
5190
7150
9525
12525

Восточная Европа
3525
2250
1950
2750
3975

Африка, Ближний и Средний Восток
3085
426
575
825
1200

Азиатско-Тихоокеанский регион 
5289
7904
11015
15900
23300

- Япония
3130
4262
5365
7000
9600

- Китай
750
1475
2600
4500
7250

- другие страны АТР
1409
2127
3050
4400
6450

1)Данные "Freedonia Group Inc."
2)Прогноз
3)За исключением Мексики


Региональный рынок

Основными потребителями наших абразивных микропорошков являются  подшипниковые заводы Самары : ОАО «Самарский подшипниковый завод»,  

ЗАО «Завод миниатюрных подшипников» (ЗПОН), ОАО «Завод специальных подшипников» (ЗСП),  являющиеся крупнейшими в России. С участием этих предприятий  отработано успешное применение СВС-абразивов для доводки шаров подшипников, создан проект участка классифицирования микропорошков, определена перспектива применения этих микропорошков на других подшипниковых заводах России. 

На абразивные инструменты (бруски, круги, шкурки) из микропорошков есть заказы от Самарского подшипникового завода, АО «Инструментопторг» для предприятий Самарской области.

Общая региональная потребность в СВС - микрошлифпорошках и абразивных инструментах на их основе составляет в настоящее время 30 тонн в год. 

Основные конкуренты

Основные требования потребителей - это выполнение стандартов ГОСТ 9206-80 и FEPA по классификации. 
В настоящее время на рынке России отсутствуют национальные производители тонких микропорошков, продукция которых удовлетворяла бы этим требованиям. Рынок поделен немногочисленными представителями зарубежных фирм, а именно:
ФИРМА
СТРАНА

"K.C.Abrasive company"
США

"Exolon-Esk"
США

"Micro Abrasive Corp."
США

 Hermes Schleifmittel GmbH & Co. 
Германия

" Carbo"
Великобритания

CARBORUNDUM Schleifmittelwerke GmbH
Германия

Зарубежные фирмы выпускают микропорошки  фракций1-63 мкм из электрокорунда нормального, карбида кремния зеленого и черного и карбида бора. Средняя стоимость 1500-1800 руб. (50-60 USD) за 1 кг. 

Ассоциация российских производителей абразивов «АБРАЗИВ» (АПА «АБРАЗИВ») учреждена отечественными производителями абразивных инструментов и в нее входят следующие предприятия: 

АООТ «Абразивный завод «Ильич» 

АООТ «Волжский абразивный завод» 

АООТ «Лужский абразивный завод» 

ОАО «Белгородский абразивный завод» 

ОАО «Косулинский абразивный завод» 

ОАО «Абразивы и шлифование» (ВНИИАШ) 

ОАО «Опытный абразивный завод» 

На АООТ «Абразивный завод «Ильич» и некоторых других предприятиях производят микропорошки сверхтвердых абразивов (искусственных алмазов и кубического нитрида бора), цена которых в зависимости от фракции колеблется от 0,08 до 0,15 USD за 1 карат (0,2 грамма) или 12000 –75000 руб. за 1 кг. Такие материалы неприменимы для обработки деталей подшипников ввиду их крайней дороговизны. 

Запорожский абразивный комбинат (Украина) выпускает микропорошки 1-63 мкм электрокорунда нормального, карбида кремния зеленого и карбида бора. Цена порошков лежит в пределах  600 – 750 руб.кг (20-25 USD) за 1 кг.  Именно такая разница между ценами на микропорошки западноевропейского производства и украинскими порошками позволили занять последним значительную долю российского рынка абразивных микропорошков для подшипниковой промышленности – более 60%. Доля рынка, занятого западноевропейскими производителями не превышает 4-5%, что объясняется высокими ценами на продукцию.  

Таким образом российских конкурентов на рынке нет, и вся продукция закупается за границей. На рынке имеется ниша составляющая 30-35% его емкости. Она может быть занята и расширена за счет реализации данного проекта.

Цели и задачи

Целью  настоящего инвестиционного проекта  является создание (освоение) отечественного рынка классифицированных  микрошлифпорошков путем  организации их производства  (до 30 тн. в год) и удовлетворение потребностей в них. В результате реализации проекта будет освоена потенциальная доля рынка микрошлифпорошков: 

- на рынке России - 100%;  

- на  рынке СНГ до 70 – 80%. 

Таким образом, преимуществом проекта является то, что создаваемое производство микрошлифпорошков будет в России и превзойдет своих конкурентов на Украине (по крайней мере на этапе развития продаж этого продукта на рынке в течение 3-4-х лет).
Освоению рынка и устойчивости проекта от конкурентных факторов будет способствовать возможность формировать цены СВС-микрошлифпорошков до 2-4 раз ниже цен аналогичной зарубежной продукции. Цена продаж микрошлифпорошков по данному проекту при необходимости может быть установлена 10-15 $/кг. 

Конкурент - Запорожский абразивный комбинат (Украина) установил монопольную цену на микропорошки (для марки Т1С) -20 $/кг. Цена на аналогичную продукцию в Европе составляет около 60 $/кг. 

В условиях повышения коммерческих и финансовых рисков принятая в проекте стратегия формирования цены на микрошлифпорошки позволит прогнозировать достаточную устойчивость проекта 

Производство абразивных микропорошков по СВС-технологии организуется высококвалифицированными специалистами Инженерного центра СВС на имеющихся собственных площадях (около1200 кв. м.), включающих участки синтеза, дробления и классификации. ИЦ СВС разрабатывает оборудование и  технологии разделения микрошлифпорошков на  классы, в т.ч. методами гидроклассификации (от 14 до 63 мкм) и седиментации (от 0 до 14 мкм), осуществляет производство и поставки промышленности  малых партий абразивных порошковю Произведено и реализовано промышленности более 5 тн неклассифицированных абразивных порошков, синтезированных по СВС-технологии. 

В настоящее время микропорошки с размером частиц меньше 40 мкм в России не производится. Развитие подобных производств на абразивных заводах в г. Волжском, г. Челябинске, г. Санкт-Петербурге не предусматривается. Это связано с тем, что традиционное производство абразивных материалов на этих предприятиях основано на выпуске продукции не менее 1000 тонн в год, т.к. снижение объемов делает данные технологии нерентабельными. 

Производство абразивных микропорошков по СВС-технологии организовано высококвалифицированными специалистами Инженерного центра СВС (ИЦ СВС) Самарского государственного технического университета на собственных площадях. 

ИЦ СВС занимается производством и поставками промышленности  абразывных порошков с 1987 года. В общей сложности было произведено и реализовано промышленности более 5 000 кг неклассифицированных абразивных порошков, синтезированных по СВС-технологии. Технология СВС основана на сжигании порошковых смесей с целью синтеза тугоплавких высокотвердых соединений: карбидов, нитридов, корундов и др., которые обладают уникальными абразивными и режущими свойствами. Общая производственная площадь составляет 1200 кв. м и включает участки синтеза, дробления и классификации. 

Для реализации проекта необходимо поэтапно выполнить следующие работы:

· расширить СВС- производство неклассифицированных абразивных порошков, 
· модернизировать участок измельчения порошков для получения более тонких фракций,
· организовать производство классифицированных микрошлифпорошков методом жидкофазной классификации,
· отладить производство и довести выпуск продукции до 30 т классифицированных микрошлифпорошков в год.
Параллельно с выполнением перечисленных работ будет осуществляться сертицифирование продукции на соответствие стандартам ГОСТ 9206-80 и FEPA.

В результате реализации проекта будет организовано единственное прибыльное малотоннажное производство классифицированных абразивных микропорошков, способное обеспечить спрос отечественных потребителей в высококачественных  и недорогих абразивных материалах. 
Маркетинговый план
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Стратегия продвижения и план продаж

В основе стратегии маркетинга лежит  план продаж, показанный на диаграмме. По 

мере продвижения проекта цены на микропорошки различных фракций уменьшаются. Тем самым, осуществляются более благоприятные условия для покупателей. 

План организации продаж основывается на отраслевом описании рынков сбыта микрошлифпорошков, охватывающем 17 крупных российских предприятий подшипниковой промышленности.  

Целью плана организации сбыта является формирование сети посредников и формирование пакета договоров по прямым поставкам непосредственным потребителям абразивных микропорошков. Таким образом, систему сбыта можно разбить укрупнено на три основных направления. 

1. На основе прямых договоров с подшипниковыми заводами.

2. На основе прямых договоров с АО «Инструментснаб» и другими посредническими организациями.

3. По разовым заказам предприятий – потребителей продукции. 

Возможно, что проведенные  маркетинговые исследования  выявили не всех промышленных потребителей тонких шлифпорошков. Однако, дальнейшая работа по выявлению данных предприятий с использованием возможностей «Интернета», с помощью изучения рекламы в периодической печати и информации от покупателей приведет к тому, что информация по каждому предприятию потребителю появится у производителя. По данным предприятиям будет создана компьютерная база данных, дающая общие сведения о предприятии, данные об объемах производства, об объемах потребления, о существующих поставщиках, о перспективах развития, о характере и способах расчетов, другие индивидуальные сведения о предприятии. Данные сведения позволят, четче видеть перспективы развития и чувствовать влияние и конкурентов на рынок.

Поиск предприятий посредников будет идти по трем основным направлениям

1. Изучение рекламы в Интернете.

2. Изучение рекламы в региональной прессе.

3. Установка контактов с предприятиями посредниками через администрации регионов 

В результате проведенного анализа собранной информации, получим перечень   организаций, торгующих абразивными материалами для машиностроения. Дальнейшие действия приведут к достижению согласия со стороны отобранных организаций сотрудничать с  производителем.

Этапы достижения соглашения о сотрудничестве:

1. Предварительные телефонные переговоры.

2. Направление письменного соглашения о сотрудничестве (письмо, факс).

3. Выезд представителя с образцами продукции и рекламными материалами или посылка по почте рекламных материалов.

4. Заключение договора.

Процесс формирования сбытовой сети начнется с момента начала организации производства. Хотя уже на сегодняшний момент имеются протоколы о намерениях с рядом предприятий  использующих неклассифицированные порошки нашего производства. Данные протоколов о намерениях обеспечивают более 50 процентов от запланированной мощности первого года работы.  Формирование сбытовой сети в первоначальном виде должно завершиться в течение 3 месяцев после начала производства. В ходе дальнейшего становления сбытовой сети, должны отсеяться неперспективные, слабые представители и сформироваться устойчивая сеть  партнеров, охватывающая в полном объеме всех потенциальных потребителей.
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Прогноз продаж

Прогноз динамики продаж микропорошков в течение проекта показан на следующей диаграмме. По мере увеличения производства реализация продукции 

объем реализованной будет увеличиваться. К этому времени круг потребителей расширится, а дополнительным средством повышающим спрос на продукцию будет понижение цен на нее, заявленное как главная составляющая стратегии маркетинга 

Операционный план

Начальные инвестиции

Прединвестиционный задел

Опытное производство абразивных порошков по СВС-технологии организовано ИЦ СВС на территории Самарского государственного технического университета. Технология СВС основана на сжигании порошков с целью синтеза тугоплавких высокотвердых соединений: карбидов, нитридов, корундов и др., которые обладают уникальными режущими свойствами. Общая производственная площадь составляет 200 м и включает участки синтеза, дробления и классификации. 

С целью  создания участка по классификации тонких микропорошков методом гидроклассификации и жидкостной седиментации были выполнены следующие работы :

· спроектирован участок микрошлифпорошков;

· в соответствии с проектом реконструирована часть здания №1 учебно-производственной базы СамГТУ «Петра-Дубрава»;

· возведены эстакажы под оборудование;

· изготовлено нестандартное оборудование;

· закуплена часть стандартного оборудования;

· осуществлен монтах части оборудования на участке.

Для завершения работ по проекту потребуются следующие затраты:

Инвестиции 

Состав  и стоимость оборудования, вновь приобретаемого для реализации проекта

Наименование участка
Закупаемое оборудование
Количес-тво
Цена

Руб. 

(USD)
Стоимость, Руб.

(USD)
Поставщики

Участок синтеза
Реактор СВС-20
2
60 000

(2 000)
120 000

(4 000)
ТП

«Машиностроитель»

г.Самара

Участок дробления и измельчения
Вибрационная шаровая мельница РВМ 11
1
240 000

(8 000)
240 000

(8 000)
ОЗ «Вибромашина»

г.Москва

Участок гидроклассификации и седиментации
Отстойная маятниковая центрифуга ОМД - 802
1
600 000

(20 000)
600 000

(20 000)
АО «Курганхиммаш»

Всего за оборудование
960 000

(32 000)


Состав  и стоимость других затрат, необходимых для реализации проекта

Таблица 1

Наименование затрат


Всего по проектно-сметной документации

руб. (USD)

Монтаж и обвязка оборудования трубопроводами


60 000 (2 000)



Отладка и запуск оборудования


60 000 (2 000)



Материалы


120 000 (4 000)



Всего
240 000 (8 000)

Итого необходимо 1 200 000 руб. (40 000 USD) инвестиций для выполнения работ по проекту и запуску производства классифицированных микрошлифпорошков карбида титана марки СВС.

Операционная деятельность

Этапы и сроки реализации проекта

Наименование этапов проекта
I. 
II. 
III. 
IV. 
V. 
VI. 
VII. 
VIII. 
IX. 
X. 
XI. 
XII. 

1. Перепланировка помещений, монтаж эстакад участка гидроклассификации 
50% 
100%











2. Закупка, установка, монтаж и отладка оборудования на участке гидроклассификации
50%
100%











3. Модернизация и установка дополнительных реакторов на участке синтеза
50%
100%











4. Производство микропорошков 

фракции 63/14, 14/10, 10/3
0%
0%
25%


25%


25%
50%
70%
100%





5. Проведение промышленных испытаний микропорошков, сертификация продукции 
70%
100%











Сырье и комплектующие

Наименование сырьевых материалов
Цена за 1 кг
Руб. 

(USD)
Расход кг на 1 кг продукта
Стоимость на 1 кг Руб.

(USD)
Поставщики

Порошок титана

ПТХ-6-1
210

(7,0)
0,8
168

(5,6)
ОАО «АВИСМА»,

г.Березняки

Пермск.обл.



Углерод технический

П-804Т
30

(1,0)
0,2
6

(0,2)
АО «Техуглерод»

г.Сызрань,

Самарск.обл.

ПАВ сложного

состава
300

(10,0)
0,02
6

(0,2)
ЗАО «Химреактив»

г.Самара

Договора с поставщиками оборудования, сырьевых и упаковочных материалов будут заключены после принятия положительного решения о финансировании проекта.

Партнеры 

При производстве микрошлифпорошков партнерами  разработчика  являются:

·  Государственное унитарное предприятие Самарский научно- иннова-ционный центр "Перспектива" (СНИЦ «Перспектива») 

· Предприятия - производители подшипников Самарского региона – ОАО «Самарский подшипниковый завод»,  ЗАО «Завод миниатюрных подшипников» (ЗПОН), ОАО «Завод специальных подшипников» (ЗСП)

Затраты на производство микрошлифпорошков
Штатное расписание участков по производству микрошлифпорошков

                       ( в зависимости от объема производства)

Наиме-нование  участка
Должность
Оклад., долл. США
      Объем выпускаемой продукции,

                        %




Началь-ный         
  40
880
1100 
 

Административно-управленческий персонал


Директор
150
1
  1
  1
  1



Технический

директор
130
1
11
11
11



Технолог
130
1
11
22
22


Производственный персонал

Участок 

СВС-синтеза
Оператор


   сдельная 

    
1

    
  2

   
  3

  
  3

  


Участок 

смеши-вания и измель-чения
Оператор
сдельная
1

    
 2

   
2

  
  2

  


Участок класси-фикации
Оператор

Лаборант
сдельная

90
1

1 

    
2

1


3

1


3

1
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Структура прочих затрат в составе цены на готовую продукцию представлены на рисунке.


Прогноз объема продаж продукции (USD) приведен на следующем рисунке
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Факторы риска и анализ чувствительности проекта

Осуществление данного проекта может характеризоваться только с положительной стороны. 

Во-первых, средства, привлекаемые под этот проект, не являются заемными. Что ведет к улучшению коэффициентов финансовой  независимости проекта.

Во-вторых, прибыльная работа участка ведет к улучшению показателей платежеспособности предприятия и к появлению собственных оборотных средств.

Результаты анализа чувствительности показывают, что изменение параметров проекта приводит к различному изменению результатов проекта. Наиболее существенное влияние на  сроки окупаемости инвестиций и чистую текущую стоимость проекта  оказывает изменение цены сбыта, объема сбыта и капитальных затрат. Так при росте капитальных затрат  на 15 процентов  проект становится убыточным. Тоже самое происходит  при падении  цены сбыта на 25 %. Влияние изменения ставки дисконтирования на параметры проекта менее существенно. Следует отметить, что изменение параметров проекта на ( 20 % не выводит проект из диапазона выгодных, то есть  чистая текущая стоимость проекта остается положительной величиной, а период окупаемости находится в границах от 15 до 18 месяцев. 

Результаты анализа чувствительности проекта

Зависимость NVP от отклонения параметров ,USD
Базовый
5%
10%
15%
20%
25%

Снижение объема продаж
79466
72042
64598
57174
49309
42305

Снижение цены продуктов 
79466
61785
45148
32552
5662
-15234

Увеличение капитальных затрат
79466
77622
75819
74016
72213
70410

Изменение  ставки дисконтирования

69740
61312
53964
47521
41842









Внутренняя норма доходности, IRR, %

5%
10%
15%
20%
25%

Снижение объема продаж
93
84
76
67
52
50

Снижение цены продуктов 
93
71
51
36
6
-17

Увеличение капитальных затрат
93
87
82
78
73
69

Изменение  ставки дисконтирования
93
85
77
71
64
58









Период окупаемости проекта

5%
10%
15%
20%
25%

Снижение объема продаж
15
18
18
18
21
21

Снижение цены продуктов 
15
18
21
27
33
нет

Увеличение капитальных затрат
15
18
18
18
18
18

Изменение  ставки дисконтирования
15
18
18
18
18
18









Минимальные остатки на счете

5%
10%
15%
20%
25%

Снижение объема продаж
2978
3186
3395
3603
3811
4020

Снижение цены продуктов 
2978
2978
2978
2978
2978
2978

Увеличение капитальных затрат
2978
1966
869
-1049
-3064
-5079

Изменение  ставки дисконтирования
2978
2978
2978
2978
2978
2978

Таким образом, результаты анализа чувствительности показывают, что  проект имеет существенный предел безопасности. Однако   для успешного осуществления проекта необходимо уделить наиболее пристальное внимание к политике ценообразования, изменения объемов сбыта  и отслеживанию роста прямых издержек на продукт.  В целом, анализ финансовых показателей проекта и анализ чувствительности к  изменению внешних факторов позволяет говорить о жизнеспособности создаваемого производства классифицированный микропорошков.

Финансовый план

Финансовый прогноз

Прогнозируемый кеш-фло проекта

ДВИЖЕНИЕ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ
1 кв./2002
2 кв./2002
3 кв./2002
4 кв./2002
1 кв./2003
2 кв./2003
3 кв./2003
4 кв./2003
1 кв./2004
2 кв./2004
3 кв./2004
4 кв./2004















Поступления от продаж


61 250
73 500
66 833
84 875
76 875
74 500
76 542
76 950
76 950
76 950

Затраты на материалы и комплектующие

5 000
30 000
30 000
31 750
40 275
39 150
40 020
44 370
44 370
36 975


Постоянные издержки
2 440
2 440
2 440
2 440
2 440
2 440
2 440
2 440
2 440
2 390
2 390
2 390

Зарплата и социальные взносы
2 337
2 337
8 020
8 020
8 020
9 926
10 049
10 049
11 031
11 031
11 277
11 277

Налоги
-19
-791
11 345
13 372
10 253
14 212
10 262
9 707
8 549
8 621
9 780
15 928

Кэш-фло от операционной деятельности
-4 758
-8 986
9 446
19 669
14 370
18 022
14 974
12 284
10 152
10 538
16 528
47 355

Приобретение основных средств
24 000
16 000











Кэш-фло от инвестиционной деятельности
-24 000
-16 000











Поступления заемных средств
24 000
16 000











Возврат займов



-10 000
-10 000
-10 000
-10 000






Кэш-фло от финансовой деятельности
24 000
16 000

-10 000
-10 000
-10 000
-10 000




















СУММАРНЫЙ ДЕНЕЖНЫЙ ПОТОК
-4 758
-8 986
9 446
9 669
4 370
8 022
4 974
12 284
10 152
10 538
16 528
47 355

Денежные средства на начало периода
16 722
11 964
2 978
12 424
22 092
26 463
34 484
39 458
51 743
61 895
72 433
88 961

Денежные средства на конец периода
11 964
2 978
12 424
22 092
26 463
34 484
39 458
51 743
61 895
72 433
88 961
136 316

Интегральные показатели проекта

Инвестируемые средства,  USD
40000

Собственные средства, USD
16772

Окупаемость, лет
1,5

Чистая приведенная стоимость (NPV), USD
79466

Внутренняя норма доходности (IRR), %
92

Средняя рентабельность продаж, %
13,8

Потребность в финансировании

Для завершения создания участка по гидроклассификации тонких микропорошков потребуются  привлечение инвестиций в объеме 40 000 USD.
Предполагаемая форма участия инвестора:

· предоставление займа и участие в прибыли

· другие формы участия

Участие инвестора в прибыли:

· инвестору предоставляется для реализации доля выпущенной продукции - до 20 % на срок 3 года  по действующим ценам сегмента рынка микропорошков 

·  возможно предоставление инвестору доли от объема продаж, либо доли от объема полученной прибыли.

· Возможны другие способы участия.

Предполагаемые источники инвестиций
· Средства предприятий  - потребителей продукции - 70% инвестиций

· Бюджетные средства, выделяемые в рамках региональной научно-исследовательской программы "Развитие научного и технологического потенциала Самарской области" - 30% инвестиций

Приложения

Следующие приложения являются неотъемлемой частью данного бизнес-плана:

Приложение 1 Копия устава СамГТУ

Приложение 2 Финансовая отчетность за последний квартал 

Приложение 3 Резюме руководителей проекта

Приложение 4 Описание продуктов и технологии

Приложение 5 Источники информации по анализу рынка

Приложение 6 Финансовый план
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Данные

		

		ПАРАМЕТРЫ ПРОЕКТА

		Название проекта:

		Классифицированные микрошлифпорошки и технология их производства

		Дата начала проекта

		Число периодов

		Длительность периода

		-------------------------------------------------------------------------------------------------

		Число продуктов в проекте

		Наименования продуктов:		Ед. изм.

		Классифицированные микропорошки фракции 63/14		кг

		Классифицированные микропорошки фракции 14/10		кг

		Класиифицированные микропорошки фракции 10/3		кг

		Продукт 4		шт.

		Продукт 5		шт.

		Продукт 6		шт.

		Продукт 7		шт.

		Продукт 8		шт.

		Продукт 9		шт.

		Продукт 10		шт.

		Продукт 11		шт.

		Продукт 12		шт.

		Продукт 13		шт.

		Продукт 14		шт.

		Продукт 15		шт.

		Продукт 16		шт.

		Продукт 17		шт.

		Продукт 18		шт.

		Продукт 19		шт.

		Продукт 20		шт.

		-------------------------------------------------------------------------------------------------

		Ставка дисконтирования		15%

		ПРОДАЖИ И ПРЯМЫЕ ИЗДЕРЖКИ

		Объем продаж (в единицах продукции)		ед.		1 кв./2002		2 кв./2002		3 кв./2002		4 кв./2002		1 кв./2003		2 кв./2003		3 кв./2003		4 кв./2003		1 кв./2004		2 кв./2004		3 кв./2004		4 кв./2004

		Классифицированные микропорошки фракции 63/14		в кг		0		0		3,000		3,000		3,000		4,000		4,000		4,000		4,500		4,500		4,500		4,500

		Классифицированные микропорошки фракции 14/10		в кг		0		0		1,500		1,500		1,500		2,000		2,000		2,000		2,250		2,250		2,250		2,250

		Класиифицированные микропорошки фракции 10/3		в кг		0		0		500		500		500		750		750		750		900		900		900		900

		Продукт 4		в шт.		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Продукт 5		в шт.		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Продукт 6		в шт.		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Продукт 7		в шт.		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Продукт 8		в шт.		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Продукт 9		в шт.		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Продукт 10		в шт.		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Продукт 11		в шт.		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Продукт 12		в шт.		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Продукт 13		в шт.		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Продукт 14		в шт.		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Продукт 15		в шт.		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Продукт 16		в шт.		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Продукт 17		в шт.		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Продукт 18		в шт.		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Продукт 19		в шт.		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Продукт 20		в шт.		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Цена продажи (за единицу продукции)		$		1 кв./2002		2 кв./2002		3 кв./2002		4 кв./2002		1 кв./2003		2 кв./2003		3 кв./2003		4 кв./2003		1 кв./2004		2 кв./2004		3 кв./2004		4 кв./2004

		Классифицированные микропорошки фракции 63/14		за 1 кг		0.00		0.00		14.00		14.00		12.00		12.00		10.00		10.00		9.00		9.00		9.00		9.00

		Классифицированные микропорошки фракции 14/10		за 1 кг		0.00		0.00		15.00		15.00		14.00		14.00		12.00		12.00		11.00		11.00		11.00		11.00

		Класиифицированные микропорошки фракции 10/3		за 1 кг		0.00		0.00		18.00		18.00		17.00		17.00		14.00		14.00		13.00		13.00		13.00		13.00

		Продукт 4		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 5		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 6		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 7		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 8		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 9		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 10		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 11		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 12		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 13		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 14		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 15		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 16		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 17		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 18		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 19		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 20		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Стоимость материалов (за ед. продукции)		$		1 кв./2002		2 кв./2002		3 кв./2002		4 кв./2002		1 кв./2003		2 кв./2003		3 кв./2003		4 кв./2003		1 кв./2004		2 кв./2004		3 кв./2004		4 кв./2004

		Классифицированные микропорошки фракции 63/14		за 1 кг		0.00		0.00		6.00		6.00		6.00		6.00		5.80		5.80		5.80		5.80		5.80		5.80

		Классифицированные микропорошки фракции 14/10		за 1 кг		0.00		0.00		6.00		6.00		6.00		6.00		5.80		5.80		5.80		5.80		5.80		5.80

		Класиифицированные микропорошки фракции 10/3		за 1 кг		0.00		0.00		6.00		6.00		6.00		6.00		5.80		5.80		5.80		5.80		5.80		5.80

		Продукт 4		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 5		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 6		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 7		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 8		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 9		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 10		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 11		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 12		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 13		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 14		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 15		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 16		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 17		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 18		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 19		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 20		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Сдельная зарплата (за ед. продукции)		$		1 кв./2002		2 кв./2002		3 кв./2002		4 кв./2002		1 кв./2003		2 кв./2003		3 кв./2003		4 кв./2003		1 кв./2004		2 кв./2004		3 кв./2004		4 кв./2004

		Классифицированные микропорошки фракции 63/14		за 1 кг		0.00		0.00		0.87		0.87		0.87		0.87		0.87		0.87		0.87		0.87		0.87		0.87

		Классифицированные микропорошки фракции 14/10		за 1 кг		0.00		0.00		0.90		0.90		0.90		0.90		0.90		0.90		0.90		0.90		0.90		0.90

		Класиифицированные микропорошки фракции 10/3		за 1 кг		0.00		0.00		0.92		0.92		0.92		0.92		0.92		0.92		0.92		0.92		0.92		0.92

		Продукт 4		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 5		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 6		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 7		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 8		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 9		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 10		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 11		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 12		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 13		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 14		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 15		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 16		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 17		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 18		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 19		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Продукт 20		за 1 шт.		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		ОБЩИЕ ИЗДЕРЖКИ

		Параметры производства и продаж		в днях

		Оборачиваемость запасов		15

		Оборачиваемость дебиторской задолженности		15

		Оборачиваемость кредиторской задолженности		0

		Постоянные издержки		$		1 кв./2002		2 кв./2002		3 кв./2002		4 кв./2002		1 кв./2003		2 кв./2003		3 кв./2003		4 кв./2003		1 кв./2004		2 кв./2004		3 кв./2004		4 кв./2004

		Заработная плата				1,900		1,900		2,100		2,100		2,100		2,100		2,200		2,200		2,200		2,200		2,400		2,400

		Премиальные от оборота		%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%

		Производственные издержки				1,450		1,450		1,450		1,450		1,450		1,450		1,450		1,450		1,450		1,450		1,450		1,450

		Административные и офисные издержки				280		280		280		280		280		280		280		280		280		280		280		280

		Маркетинговые издержки				50		50		50		50		50		50		50		50		50		0		0		0

		Прочие расходы				660		660		660		660		660		660		660		660		660		660		660		660

		НАЛОГИ И ОТЧИСЛЕНИЯ

		Налоги		в %

		Налог на прибыль		24.0%

		Налог на добавленную стоимость		20.0%

		Налог на имущество		2.0%

		Налоги с оборота		2.0%

		Социальные отчисления с зарплаты		23.0%

		Годовые нормы амортизации		%

		здания и сооружения		5.00%

		оборудование		17.00%

		транспортные средства		10.00%

		оргтехника		20.00%

		прочие ОС		20.00%

		НАЧАЛЬНЫЙ БАЛАНС

		Курс доллара на момент начала проекта		29.9		руб. за 1$

		Внеоборотные активы		руб.		$

		Основные средства		1,700,000		56,856

		здания и сооружения		0		0

		оборудование		1,700,000		56,856

		транспортные средства		0		0

		оргтехника		0		0

		прочие ОС		0		0

		Незавершенное строительство		0		0

		Прочие активы		0		0

		ИТОГО		1,700,000		56,856

		Оборотные Активы

		Запасы сырья		0		0

		Дебиторы		0		0

		Денежные средства		500,000		16,722

		Прочие оборотные активы		0		0

		Убытки отчетного года		0		0

		Убытки прошлых лет		0		0

		ИТОГО		500,000		16,722

		СУММАРНЫЕ АКТИВЫ		2,200,000		73,579

		Краткосрочные обязательства

		Кредиторская задолженность		0		0

		Долгосрочные обязательства

		Кредит 1		0		0

		Кредит 2		0		0

		Кредит 3		0		0

		ИТОГО		0		0

		Капитал

		Уставной капитал		0		0

		Резервы				0

		Прибыль отчетного периода		0		0

		Нераспределенная прибыль		0		0

		ИТОГО		0		0

		СУММАРНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА И КАПИТАЛ		0		0

		КАПИТАЛЬНЫЕ ВЛОЖЕНИЯ

		Приобретение основных средств		$		1 кв./2002		2 кв./2002		3 кв./2002		4 кв./2002		1 кв./2003		2 кв./2003		3 кв./2003		4 кв./2003		1 кв./2004		2 кв./2004		3 кв./2004		4 кв./2004

		Здания и сооружения				0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Оборудование				20,000		12,000		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Транспортные средства				0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Оргтехника				0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Прочие основные средства				4,000		4,000		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Всего приобретение ОС				24,000		16,000		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Строительство		$		1 кв./2002		2 кв./2002		3 кв./2002		4 кв./2002		1 кв./2003		2 кв./2003		3 кв./2003		4 кв./2003		1 кв./2004		2 кв./2004		3 кв./2004		4 кв./2004

		Строительные работы				0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Прочие расходы				0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Ввод в эксплуатацию				0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Итого строительство				0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Незавершенное строительство		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Прочие капиталовложения				0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		ФИНАНСИРОВАНИЕ

		Текущая потребность в капитале:		нет

		График погашения долгов		$		1 кв./2002		2 кв./2002		3 кв./2002		4 кв./2002		1 кв./2003		2 кв./2003		3 кв./2003		4 кв./2003		1 кв./2004		2 кв./2004		3 кв./2004		4 кв./2004

		Кредит 1

		Непогашенная сумма кредита		0		24,000		40,000		40,000		30,000		20,000		10,000		0		0		0		0		0		0

		Поступление				24,000		16,000		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Выплата основного долга				0		0				10,000		10,000		10,000		10,000						0		0		0

		Годовая процентная ставка		0.00%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%

		Сумма по процентам				0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Кредит 2

		Непогашенная сумма кредита		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Поступление				0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Выплата основного долга				0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Годовая процентная ставка		0.00%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%

		Сумма по процентам				0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Кредит 3

		Непогашенная сумма кредита		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Поступление				0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Выплата основного долга				0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Годовая процентная ставка		0.00%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%		0.0%

		Сумма по процентам				0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Итого Сумма по процентам				0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Итого Поступления				24,000		16,000		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Итого Выплата основного долга				0		0		0		10,000		10,000		10,000		10,000		0		0		0		0		0

		Итого Непогашенная сумма по займам				24,000		40,000		40,000		30,000		20,000		10,000		0		0		0		0		0		0

		Акционерный капитал		$

		Акционер 1		0

		Акционер 2		0

		Акционер 3		0

		Акционер 4		0

		Акционер 5		0

		ДОПОЛНИТЕЛЬНАЯ ИНФОРМАЦИЯ

		Здесь Вы можете разместить свои собственные таблицы,

		детализирующие или уточняющие стандартный набор исходных данных





Прибыль

		ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ		INCOME STATEMENT		1 кв./2002		2 кв./2002		3 кв./2002		4 кв./2002		1 кв./2003		2 кв./2003		3 кв./2003		4 кв./2003		1 кв./2004		2 кв./2004		3 кв./2004		4 кв./2004

		Выручка (без НДС)		Net Sales		0.0		0.0		61,250		61,250		54,583		73,958		62,083		62,083		64,125		64,125		64,125		64,125

		Себестоимость продукции		Cost of Sales		0.0		0.0		30,437		30,437		30,437		41,093		39,968		39,968		45,300		45,300		45,300		45,300

		материалы, комплектующие, товары		Raw Materials and Components		0.0		0.0		25,000		25,000		25,000		33,750		32,625		32,625		36,975		36,975		36,975		36,975

		сдельная оплата труда		Direct Labor Costs		0.0		0.0		5,437		5,437		5,437		7,343		7,343		7,343		8,325		8,325		8,325		8,325

		Налоги с продаж		Taxes on Sales		0.0		0.0		1,225		1,225		1,092		1,479		1,242		1,242		1,283		1,283		1,283		1,283

		ВАЛОВАЯ ПРИБЫЛЬ		GROSS PROFIT		0.0		0.0		29,588		29,588		23,055		31,386		20,874		20,874		17,543		17,543		17,543		17,543

		Налог на имущество		Tax on Property		388		449		430		411		392		374		355		336		317		298		279		260

		Зарплата		Salary		2,337		2,337		2,583		2,583		2,583		2,583		2,706		2,706		2,706		2,706		2,952		2,952

		фиксированная зарплата		fixed salary		1,900		1,900		2,100		2,100		2,100		2,100		2,200		2,200		2,200		2,200		2,400		2,400

		премии		premium		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		соц. начисления		social insurance tax		437		437		483		483		483		483		506		506		506		506		552		552

		Общие издержки:		Operating Expenses:		2,033		2,033		2,033		2,033		2,033		2,033		2,033		2,033		2,033		1,992		1,992		1,992

		производственные издержки		production expenses		1,208		1,208		1,208		1,208		1,208		1,208		1,208		1,208		1,208		1,208		1,208		1,208

		административные и офисные издержки		administrative & office expenses		233		233		233		233		233		233		233		233		233		233		233		233

		маркетинговые издержки		marketing expenses		42		42		42		42		42		42		42		42		42		0.0		0.0		0.0

		прочие расходы		other expenses		550		550		550		550		550		550		550		550		550		550		550		550

		ОПЕРАЦИОННАЯ ПРИБЫЛЬ		OPERATING PROFIT (EBIT)		-4,758		-4,819		24,542		24,561		18,046		26,396		15,780		15,798		12,487		12,547		12,320		12,339

		Амортизация		Depretiation		3,466		4,176		4,176		4,176		4,176		4,176		4,176		4,176		4,176		4,176		4,176		4,176

		здания  и сооружения		buildings		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		оборудование		equipment		3,266		3,776		3,776		3,776		3,776		3,776		3,776		3,776		3,776		3,776		3,776		3,776

		транспортные средства		cars		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		оргтехника		office equipment		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		прочие ОС		other assets		200		400		400		400		400		400		400		400		400		400		400		400

		Проценты по кредитам		Interest Expenses		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		ПРИБЫЛЬ ДО НАЛОГООБЛОЖЕНИЯ		PROFIT BEFORE TAX		-8,225		-8,996		20,365		20,384		13,870		22,220		11,603		11,622		8,310		8,371		8,144		8,163

		Налог на прибыль		Tax on Profit		0.0		0.0		4,888		4,892		3,329		5,333		2,785		2,789		1,994		2,009		1,954		1,959

		ЧИСТАЯ ПРИБЫЛЬ		NET PROFIT		-8,225		-8,996		15,478		15,492		10,541		16,887		8,818		8,833		6,316		6,362		6,189		6,204
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Баланс

		БАЛАНС		BALANCE SHEET		1 кв./2002		2 кв./2002		3 кв./2002		4 кв./2002		1 кв./2003		2 кв./2003		3 кв./2003		4 кв./2003		1 кв./2004		2 кв./2004		3 кв./2004		4 кв./2004

		Денежные средства		Cash		11,964		2,978		12,424		22,092		26,463		34,484		39,458		51,743		61,895		72,433		88,961		136,316

		Дебиторы		Account Receivable		0.0		0.0		10,208		10,208		9,097		12,326		10,347		10,347		10,687		10,688		10,688		10,688

		Запасы		Inventories		0.0		4,167		4,167		4,167		5,625		5,438		5,438		6,163		6,163		6,163		0.0		-36,975

		Прочие оборотные активы		Other Current Assets		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Суммарные оборотные активы		Total current assets		11,964		7,145		26,799		36,467		41,185		52,248		55,243		68,252		78,745		89,283		99,648		110,028

		Основные средства		Net Fixed Assets:		77,590		89,813		86,037		82,261		78,484		74,708		70,931		67,155		63,379		59,602		55,826		52,050

		здания и сооружения		buildings		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		оборудование		equipment		73,590		81,813		78,037		74,261		70,484		66,708		62,931		59,155		55,379		51,602		47,826		44,050

		транспортные средства		cars		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		оргтехника		office equipment		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		прочие ОС		other assets		4,000		8,000		8,000		8,000		8,000		8,000		8,000		8,000		8,000		8,000		8,000		8,000

		Незавершенное строительство		Investments in Progress		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Прочие активы		Other Assets		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Суммарные внеоборотные активы		Total fixed assets		77,590		89,813		86,037		82,261		78,484		74,708		70,931		67,155		63,379		59,602		55,826		52,050

		ИТОГО АКТИВОВ		TOTAL ASSETS		89,554		96,958		112,836		118,728		119,669		126,956		126,175		135,407		142,123		148,885		155,474		162,078

		Кредиторская задолженность		Accounts Payable		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Текущая часть кредитов		Short Term Share of Loans		20,000		30,000		40,000		30,000		20,000		10,000		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Суммарные краткосрочные обязательства		Total Current Liabilities		20,000		30,000		40,000		30,000		20,000		10,000		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Долгосрочные обязательства		Long Term Debt		4,000		10,000		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Уставной капитал		Ordinary Shares Issued		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Резервы		Reserves		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Нераспределенная прибыль (убыток)		Retained Earnings		-8,225		-17,220		-1,743		13,749		24,291		41,178		49,996		58,829		65,145		71,506		77,696		83,899

		Суммарный капитал		Total Shareholders Equity		-8,225		-17,220		-1,743		13,749		24,291		41,178		49,996		58,829		65,145		71,506		77,696		83,899

		ИТОГО ОБЯЗАТЕЛЬСТВА И КАПИТАЛ		TOTAL LIABILITIES & EQUITY		15,775		22,780		38,257		43,749		44,291		51,178		49,996		58,829		65,145		71,506		77,696		83,899
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Кэш-фло

		ДВИЖЕНИЕ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ		CASH FLOW STATEMENT		1 кв./2002		2 кв./2002		3 кв./2002		4 кв./2002		1 кв./2003		2 кв./2003		3 кв./2003		4 кв./2003		1 кв./2004		2 кв./2004		3 кв./2004		4 кв./2004

		Поступления от продаж		Cash Receipts from Customers		0.0		0.0		61,250		73,500		66,833		84,875		76,875		74,500		76,542		76,950		76,950		76,950

		Затраты на материалы и комплектующие		Cash Paid to Suppliers		0.0		5,000		30,000		30,000		31,750		40,275		39,150		40,020		44,370		44,370		36,975		0.0

		Постоянные издержки		Operating Expenses Paid		2,440		2,440		2,440		2,440		2,440		2,440		2,440		2,440		2,440		2,390		2,390		2,390

		Зарплата и социальные взносы		Salary and Social Insurance Tax		2,337		2,337		8,020		8,020		8,020		9,926		10,049		10,049		11,031		11,031		11,277		11,277

		Налоги		Other Taxes Paid		-19		-791		11,345		13,372		10,253		14,212		10,262		9,707		8,549		8,621		9,780		15,928

		Кэш-фло от операционной деятельности		Net Cash from Operating Activities		-4,758		-8,986		9,446		19,669		14,370		18,022		14,974		12,284		10,152		10,538		16,528		47,355

		Приобретение основных средств		Purchase of Property and Equipment		24,000		16,000		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Строительство		Construction Expenses Paid		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Прочие капиталовложения		Other Start-Up Expenses Paid		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Кэш-фло от инвестиционной деятельности		Net Cash from Investment Activities		-24,000		-16,000		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Акционерный капитал		Proceeds from Issue of Share Capital		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Поступления заемных средств		Proceeds from Debt		24,000		16,000		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Возврат займов		Repayment of Debt		0.0		0.0		0.0		-10,000		-10,000		-10,000		-10,000		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Расходы по процентам		Interest Paid		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Кэш-фло от финансовой деятельности		Net Cash from Financing Activities		24,000		16,000		0.0		-10,000		-10,000		-10,000		-10,000		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		СУММАРНЫЙ ДЕНЕЖНЫЙ ПОТОК		NET CASH FLOW		-4,758		-8,986		9,446		9,669		4,370		8,022		4,974		12,284		10,152		10,538		16,528		47,355

		Денежные средства на начало периода		Cash at Beginning of Period		16,722		11,964		2,978		12,424		22,092		26,463		34,484		39,458		51,743		61,895		72,433		88,961

		Денежные средства на конец периода		Cash at End of Period		11,964		2,978		12,424		22,092		26,463		34,484		39,458		51,743		61,895		72,433		88,961		136,316
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Анализ

		ОЦЕНКА СТОИМОСТИ БИЗНЕСА

		Оценка выполнена для WACC =		15%

		Оценка методом дисконтированного кэш-фло		79466		USD

		Оценка с учетом активов на конец проекта		93900		USD

		Оценка с учетом продленного кэш-фло		79499		USD

		ФИНАНСОВЫЕ ПОКАЗАТЕЛИ		1 кв./2002		2 кв./2002		3 кв./2002		4 кв./2002		1 кв./2003		2 кв./2003		3 кв./2003		4 кв./2003		1 кв./2004		2 кв./2004		3 кв./2004		4 кв./2004

		Коэффициенты ликвидности

		Коэффициент абсолютной ликвидности		0.60		0.10		0.31		0.74		1.32		3.45		-		-		-		-		-		-

		Коэффициент срочной ликвидности		0.60		0.10		0.57		1.08		1.78		4.68		-		-		-		-		-		-

		Коэффициент текущей ликвидности		0.60		0.24		0.67		1.22		2.06		5.22		-		-		-		-		-		-

		Чистый оборотный капитал		-8,036		-22,855		-13,201		6,467		21,185		42,248		55,243		68,252		78,745		89,283		99,648		110,028

		Показатели структуры капитала

		Коэффициент финансовой независимости		-0.52		-0.76		-0.05		0.31		0.55		0.80		1.00		1.00		1.00		1.00		1.00		1.00

		Сумм. обязательства к сумм. активам		1.52		1.76		1.05		0.69		0.45		0.20		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Долгосрочные обязательства к активам		0.25		0.44		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Сумм. обязательства к собств. капиталу		-		-		-		2.18		0.82		0.24		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Долгоср. обязательства к внеобор. активам		0.05		0.11		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00		0.00

		Коэффициент покрытия процентов		-		-		-		-		-		-		-		-		-		-		-		-

		Коэффициенты рентабельности

		Рентабельность продаж		-		-		25.3%		25.3%		19.3%		22.8%		14.2%		14.2%		9.8%		9.9%		9.7%		9.7%

		Рентабельность собственного капитала		-		-		-		450.7%		173.6%		164.0%		70.6%		60.1%		38.8%		35.6%		31.9%		29.6%

		Рентабельность оборотных активов		-275.0%		-503.6%		231.0%		169.9%		102.4%		129.3%		63.9%		51.8%		32.1%		28.5%		24.8%		22.6%

		Рентабельность внеоборотных активов		-42.4%		-40.1%		72.0%		75.3%		53.7%		90.4%		49.7%		52.6%		39.9%		42.7%		44.3%		47.7%

		Рентабельность инвестиций		-		-		-		450.7%		173.6%		164.0%		70.6%		60.1%		38.8%		35.6%		31.9%		29.6%

		Коэффициенты деловой активности

		Оборачиваемость рабочего капитала		-		-		-		37.88		10.31		7.00		4.50		3.64		3.26		2.87		2.57		2.33

		Оборачиваемость основных средств		0.00		0.00		2.85		2.98		2.78		3.96		3.50		3.70		4.05		4.30		4.59		4.93

		Оборачиваемость активов		0.00		0.00		2.17		2.06		1.82		2.33		1.97		1.83		1.80		1.72		1.65		1.58

		Оборачиваемость запасов		-		0.00		29.22		29.22		21.64		30.23		29.40		25.94		29.40		29.40		-		-

		Оборачиваемость дебит. задолженности (дн.)		-		-		60.83		60.83		60.83		60.83		60.83		60.83		60.83		60.83		60.83		60.83

		Чистый денежный поток (ЧДП)		-28,758		-24,986		9,446		19,669		14,370		18,022		14,974		12,284		10,152		10,538		16,528		47,355

		Диконтированный ЧДП		-27771		-23300		8506		17103		12067		14613		11725		9289		7413		7431		11254		31137

		График окупаемости (аккумулированный ДЧДП)		-27771		-51070		-42565		-25462		-13395		1219		12944		22232		29645		37076		48330		79466

		Чистая приведенная стоимость: NPV =		79466		USD

		Внутренняя норма доходности: IRR =		93		%

		Период окупаемости: PBP =		15		мес.

		ПРОДАЖИ ПО ПРОДУКТАМ

		Продажи (с учетом НДС)		0.0		0.0		73,500		73,500		65,500		88,750		74,500		74,500		76,950		76,950		76,950		76,950

		Классифицированные микропорошки фракции 63/14		0.0		0.0		42,000		42,000		36,000		48,000		40,000		40,000		40,500		40,500		40,500		40,500

		Классифицированные микропорошки фракции 14/10		0.0		0.0		22,500		22,500		21,000		28,000		24,000		24,000		24,750		24,750		24,750		24,750

		Класиифицированные микропорошки фракции 10/3		0.0		0.0		9,000		9,000		8,500		12,750		10,500		10,500		11,700		11,700		11,700		11,700

		Продукт 4		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 5		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 6		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 7		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 8		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 9		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 10		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 11		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 12		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 13		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 14		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 15		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 16		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 17		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 18		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 19		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 20		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Материалы и комплектующие (с учетом НДС)		0.0		0.0		30,000		30,000		30,000		40,500		39,150		39,150		44,370		44,370		44,370		44,370

		Классифицированные микропорошки фракции 63/14		0.0		0.0		18,000		18,000		18,000		24,000		23,200		23,200		26,100		26,100		26,100		26,100

		Классифицированные микропорошки фракции 14/10		0.0		0.0		9,000		9,000		9,000		12,000		11,600		11,600		13,050		13,050		13,050		13,050

		Класиифицированные микропорошки фракции 10/3		0.0		0.0		3,000		3,000		3,000		4,500		4,350		4,350		5,220		5,220		5,220		5,220

		Продукт 4		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 5		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 6		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 7		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 8		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 9		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 10		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 11		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 12		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 13		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 14		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 15		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 16		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 17		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 18		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 19		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 20		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Сдельная зарплата		0.0		0.0		4,420		4,420		4,420		5,970		5,970		5,970		6,768		6,768		6,768		6,768

		Классифицированные микропорошки фракции 63/14		0.0		0.0		2,610		2,610		2,610		3,480		3,480		3,480		3,915		3,915		3,915		3,915

		Классифицированные микропорошки фракции 14/10		0.0		0.0		1,350		1,350		1,350		1,800		1,800		1,800		2,025		2,025		2,025		2,025

		Класиифицированные микропорошки фракции 10/3		0.0		0.0		460		460		460		690		690		690		828		828		828		828

		Продукт 4		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 5		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 6		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 7		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 8		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 9		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 10		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 11		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 12		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 13		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 14		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 15		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 16		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 17		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 18		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 19		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		Продукт 20		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0		0.0

		БЮДЖЕТНАЯ ЭФФЕКТИВНОСТЬ ПРОЕКТА

		Ставка дисконтирования доходов бюджета		15%

		Доходы бюджета		1 кв./2002		2 кв./2002		3 кв./2002		4 кв./2002		1 кв./2003		2 кв./2003		3 кв./2003		4 кв./2003		1 кв./2004		2 кв./2004		3 кв./2004		4 кв./2004

		Налог на прибыль		0.0		0.0		4,888		4,892		3,329		5,333		2,785		2,789		1,994		2,009		1,954		1,959

		Налог на добавленную стоимость		-407		-1,240		4,802		6,843		5,441		7,027		5,881		5,340		4,955		5,032		6,264		12,427

		Налог на имущество		388		449		430		411		392		374		355		336		317		298		279		260

		Налоги с оборота		0.0		0.0		1,225		1,225		1,092		1,479		1,242		1,242		1,283		1,283		1,283		1,283

		Социальные отчисления с зарплаты		437		437		1,500		1,500		1,500		1,856		1,879		1,879		2,063		2,063		2,109		2,109

		Суммарные налоговые поступления		418		-354		12,844		14,871		11,753		16,068		12,141		11,586		10,612		10,684		11,889		18,037

		Дисконтированные налоговые поступления		404		-330		11,566		12,932		9,869		13,029		9,507		8,761		7,749		7,533		8,095		11,860

		Дисконтированные доходы бюджета		100,974		USD





Графики

		

		Операционная деятельность

		Чистый денежный поток

		График окупаемости проекта





Графики

		1 кв./2002		1 кв./2002		1 кв./2002

		2 кв./2002		2 кв./2002		2 кв./2002

		3 кв./2002		3 кв./2002		3 кв./2002

		4 кв./2002		4 кв./2002		4 кв./2002

		1 кв./2003		1 кв./2003		1 кв./2003

		2 кв./2003		2 кв./2003		2 кв./2003

		3 кв./2003		3 кв./2003		3 кв./2003

		4 кв./2003		4 кв./2003		4 кв./2003

		1 кв./2004		1 кв./2004		1 кв./2004

		2 кв./2004		2 кв./2004		2 кв./2004

		3 кв./2004		3 кв./2004		3 кв./2004

		4 кв./2004		4 кв./2004		4 кв./2004



Оборот

Валовая прибыль

Чистая прибыль

0

0

-8224.6702898551

0

0

-8995.7883500557

61250

29588.4

15477.7751282051

61250

29588.4

15492.1254024526

54583.3333333333

23055.0666666667

10541.1423433668

73958.3333333333

31386.0666666667

16887.0526176143

62083.3333333333

20873.5666666667

8818.4228918618

62083.3333333333

20873.5666666667

8832.7731661092

64125

17542.86

6315.7863736901

64125

17542.86

6361.8033146042

64125

17542.86

6189.1935888517

64125

17542.86

6203.5438630992



Расчеты

		1 кв./2002

		2 кв./2002

		3 кв./2002

		4 кв./2002

		1 кв./2003

		2 кв./2003

		3 кв./2003

		4 кв./2003

		1 кв./2004

		2 кв./2004

		3 кв./2004

		4 кв./2004



-28370.3333333333

-24537

10703.7704437012

20912.1037770346

15498.2148881457

19429.8304437012

16187.1837770346

13483.0171103679

11367.4355992568

11739.3800437012

17714.9200437012

48527.4200437012



		1 кв./2002

		2 кв./2002

		3 кв./2002

		4 кв./2002

		1 кв./2003

		2 кв./2003

		3 кв./2003

		4 кв./2003

		1 кв./2004

		2 кв./2004

		3 кв./2004

		4 кв./2004



-27396.1783293393

-50277.0494487068

-40638.4612791123

-22454.0221955287

-9440.063975278

6315.076747682

18990.1395329314

29185.2386768997

37485.5124320215

45763.0397412766

57825.064130724

89732.6358788596



		Номер периода		1		2		3		4		5		6		7		8		9		10		11		12		13		14		15		16		17		18		19		20		21		22		23		24

						Периоды		Продукты		Месяцы		Годы		Начало периодов		Названия периодов

		Длительности периодов:		месяц		1		1		янв		1995		1/1/02		1 кв./2002

				квартал		2		2		фев		1996		4/1/02		2 кв./2002

				6 мес.		3		3		мар		1997		7/1/02		3 кв./2002

				год		4		4		апр		1998		10/1/02		4 кв./2002

		Текущая длительность периода:		2		5		5		май		1999		1/1/03		1 кв./2003

		Длительность периода (в месяцах):		3		6		6		июн		2000		4/1/03		2 кв./2003

		Число периодов		12		7		7		июл		2001		7/1/03		3 кв./2003

		Первый месяц		1		8		8		авг		2002		10/1/03		4 кв./2003

		Первый год - позиция в списке		8		9		9		сен		2003		1/1/04		1 кв./2004

		Первый год		2002		10		10		окт		2004		4/1/04		2 кв./2004

						11		11		ноя		2005		7/1/04		3 кв./2004

		Число продуктов в проекте		3		12		12		дек				10/1/04		4 кв./2004

						13		13						1/1/05		1 кв./2005

		Позиции начала списков продуктов		12		14		14						4/1/05		2 кв./2005

		Объем продаж		40		15		15						7/1/05		3 кв./2005

		Цена продажи		62		16		16						10/1/05		4 кв./2005

		Материалы и комплектующие		84		17		17						1/1/06		1 кв./2006

		Сдельная зарплата		106		18		18						4/1/06		2 кв./2006

		Анализ продаж по продуктам		44		19		19						7/1/06		3 кв./2006

		Анализ издержек по продуктам		65		20		20						10/1/06		4 кв./2006

		Анализ сдельной по продуктам		86		21								1/1/07		1 кв./2007

						22								4/1/07		2 кв./2007

						23								7/1/07		3 кв./2007

						24								10/1/07		4 кв./2007

		Сходимость баланса		Ошибка!

		Расчет срока окупаемости		-1		-1		-1		-1		-1		1		1		1		1		1		1		1		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Срок окупаемости		15

		Стоимость активов

		здания и сооружения		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		оборудование		76,856		88,856		88,856		88,856		88,856		88,856		88,856		88,856		88,856		88,856		88,856		88,856		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		транспортные средства		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		оргтехника		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		прочие ОС		4,000		8,000		8,000		8,000		8,000		8,000		8,000		8,000		8,000		8,000		8,000		8,000		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Накопленная амортизация

		здания и сооружения		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		оборудование		3,266		7,043		10,819		14,596		18,372		22,148		25,925		29,701		33,477		37,254		41,030		44,807		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		транспортные средства		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Разбор значений сдвигов:		целая		дробная

		Период сбора дебиторской задолженности		0		0.1666666667

		Период сбора кредиторской задолженности		0		0

		Оборачиваемость запасов		0		0.1666666667

		Баланс НДС		-406.6666666667		-1240		4801.6666666667		6843.3333333333		5440.5555555556		7026.6666666667		5880.8333333333		5340		4955.2777777778		5031.6666666667		6264.1666666667		12426.6666666667		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Выплата НДС за проданные товары		0		0		10208.3333333333		12250		11138.8888888889		14145.8333333333		12812.5		12416.6666666667		12756.9444444444		12825		12825		12825		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Возврат НДС за материалы и комплектующие		0		833.3333333333		5000		5000		5291.6666666667		6712.5		6525		6670		7395		7395		6162.5		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Возврат НДС за постоянные издержки		406.6666666667		406.6666666667		406.6666666667		406.6666666667		406.6666666667		406.6666666667		406.6666666667		406.6666666667		406.6666666667		398.3333333333		398.3333333333		398.3333333333		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		График закупок материалов		0		5000		30000		30000		31750		40275		39150		40020		44370		44370		36975		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0		0

		Максимальное число периодов:		24				20%

		Данные для меню выбора языка:		Русский				25%

				Английский				30%

		Текущее значение выбранного языка:		1				35%

		Максимальная длительность проекта:		24				40%

								45%

		Минимальные остатки на счете		2978				50%

		Текущее максимальное отклонение:		7
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Лист1

						1 кв./2002		2 кв./2002		3 кв./2002		4 кв./2002		1 кв./2003		2 кв./2003		3 кв./2003		4 кв./2003		1 кв./2004		2 кв./2004		3 кв./2004		4 кв./2004

				микропорошки фракции 10/3		0.00		0.00		18.00		18.00		17.00		17.00		14.00		14.00		13.00		13.00		13.00		13.00

				микропорошки фракции 63/14		0.00		0.00		15.00		15.00		14.00		14.00		12.00		12.00		11.00		11.00		11.00		11.00

				микропорошки фракции 14/10		0.00		0.00		14.00		14.00		12.00		12.00		10.00		10.00		9.00		9.00		9.00		9.00





Лист1

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0

		0		0		0



микропорошки фракции 10/3

микропорошки фракции 63/14

микропорошки фракции 14/10



Лист2

		





Лист3

		






